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  Coordonnées CristerS
22, quai du Général Gallieni - 92150 Suresnes
Tél. : 01 42 04 94 20 - Fax : 01 42 04 94 21
www.cristers.net

Pro� dia : une étude 
géomarketing… pourquoi ? 

CristerS : un générique 
qui m’appartient, ça donne le sourire 
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  Coordonnées Pharma Lab
3, rue d’Édimbourg - 75008 Paris
Tél. : 01 55 30 60 78 - Fax : 01 55 30 60 70
www.pharmalab.fr - www.of� direct.com

Médicaments européens 
de Pharma Lab 
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 �*�V�V�Y�K�V�U�U�t�L�Z���7�Y�V�Ä���K�P�H���K�P�]�P�Z�P�V�U���*�V�U�Z�L�P�S
�L�U���K�t�]�L�S�V�W�W�L�T�L�U�[������Régine MARTIN
7, allée de Vincennes - 54500 Vandœuvre
Tél. : 06 81 58 80 11 - 03 83 97 88 32
Fax : 03 83 90 38 84

Encore plus d’économies pour la sécurité sociale 
tout en améliorant votre marge
Les prix des médicaments d’importation parallèle sont inférieurs de 5�% aux 
prix du princeps français correspondant.
En application des conventions entre le Comité économique des produits de santé 
et les laboratoires Pharma Lab, les prix des spécialités pharmaceutiques sont modi-
� és au 15 juillet 2010 (JORF n° 0127 du 4 juin 2010 page 10318, texte n° 163).
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Dans le cadre d'une nouvelle rencontre, qui a eu lieu 
les 9 et 10 juin derniers, nous avons choisi de réunir les 
membres du Club Stan dans un cadre de prestige et de 
grande renommée, le Golf du Médoc Hôtel et Spa****.

Espace d'échanges, le Club Partenaires Stanislas regroupe des pharmaciens motivés 
pour partager leurs ré� exions et leurs perspectives d'avenir. Très attendus pour 
la rentrée de septembre, Pharmattitude, le site internet du pharmacien et "Ma 
pharmacie Mobile", le nouveau service Smartphone, sont les dernières évolutions et 
perspectives qui vont permettre de renforcer les liens entre le Pharmacien et le Client/
Patient. Grâce à la pertinence, l’esprit pragmatique et volontaire du Club Stan, une des 
idées soumises lors de notre 2nd sujet « comment ne pas passer à côté de la loi HPST ? » 
fut la mise en place de formation (e-learning). En e� et, celle-ci apparaît comme étant 
la clé de voûte de ce que sera la pharmacie de demain. Pour � nir, nous avons proposé 
à nos pharmaciens une démonstration de notre outil de communication, le logiciel 
O�  Média, pour booster vos ventes. Le lendemain de cette rencontre était consacré 
aux activités du Golf du Médoc. Certains ont eu droit à un soin au spa, d'autres se sont 
initiés au "Gentlemen Only Ladies Forbidden", pendant que nos golfeurs jouaient sur 
l'un des plus beaux parcours d'Europe : le parcours des vignes.

Le Club Stanislas a souhaité partager cette deuxième journée avec les 
pharmaciens de la Gironde. Le séminaire s'est achevé sous un soleil radieux où 
un déjeuner entre pharmaciens bordelais et membres du Club Stanislas se sont 
mêlés pour partager leurs souvenirs de cette matinée.

Avec plus de 70 % du répertoire des génériques en valeur* commercialisé 
à � n mai, 73 molécules soit 161 présentations, et avec plus de 85 % 
du répertoire des génériques en valeur* disponible courant 2010, 
100 molécules et plus de 200 présentations, béné� ciez d’encore plus 
d’avantages et augmentez d’autant plus vos marges grâce à vos achats ! 
* Source GERS CA CM12 01/2010

Les commercialisations de juin 2010 
�t���3�B�N�J�Q�S�J�M���$�S�J�T�U�F�S�4�¥�������N�H�
��boîte de 30 comprimés (CIP 395 780-4)
�t���3�B�N�J�Q�S�J�M���$�S�J�T�U�F�S�4�¥�������N�H�
��boîte de 90 comprimés (CIP 395 850-2)
�t�����$�B�Q�U�P�Q�S�J�M���I�Z�E�S�P�D�I�M�P�S�P�U�I�J�B�[�J�E�F���$�S�J�T�U�F�S�4�¥�������N�H�������N�H�
��
boîte de 28 comprimés (CIP 373 318-6)

�t�����$�B�Q�U�P�Q�S�J�M���I�Z�E�S�P�D�I�M�P�S�P�U�I�J�B�[�J�E�F���$�S�J�T�U�F�S�4�¥�������N�H�������N�H�
��
boîte de 84 comprimés (CIP 373 321-7)

Pour connaître vos clients et donc pouvoir leur proposer une o� re adaptée. 
Objectif�: � déliser votre clientèle actuelle et capter votre clientèle potentielle. 

Méthodologie�: 
  étude de la zone de chalandise (cartographies), 
  analyse de la clientèle actuelle et potentielle 

par tranche d’âge, sexe, composition des ménages, 
catégories socio-professionnelles, revenus (données 
chi� rées INSEE-DGI), 

   remise d’un rapport et analyse des résultats
avec vous�: typologies prioritaires de clientèle, axes
de développement. 

�/���I�Ï�T�J�U�F�[���Q�B�T���Ë���O�P�V�T���D�P�O�U�B�D�U�F�S���Q�P�V�S���U�P�V�U�F���J�O�G�P�S�N�B�U�J�P�O���D�P�N�Q�M�Ï�N�F�O�U�B�J�S�F����

Marque Verte : prévention 
et hygiène de l'été 
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  Coordonnées SEMES
Distributeur exclusif de Marque Verte
12, avenue des Erables - BP 70103 - 54183 Heillecourt
Tél. : 03 83 55 05 67 - Fax : 03 83 53 10 34
www.marqueverte.com | www.moustikologne.fr | www.semes.fr

PHARMA LAB : PARTENAIRE DE VOTRE MARGE

Marque Verte est conçue pour vous rassurer et vous protéger e�  cacement.  
�$�F�U���Ï�U�Ï�
���D�P�N�N�V�O�J�R�V�F�[���B�V�Q�S�Ò�T���E�F���W�P�T���D�M�J�F�O�U�T������

Partez tranquille avec la trousse de secours Marque Verte. Idéale pour les petits 
bobos du quotidien, cette trousse pré-remplie vous accompagnera partout .
Les plus :    Composition étudiée pour répondre aux besoins 
des premiers soins      Robuste et compacte, composée 
de produits de qualité pharmaceutique    À la maison, en 
ballade, en voyage : idéale pour toutes les situations.

Pour voyager, pensez à vous munir de 
votre gel antibactérien pour la désinfection 
des mains. Une gamme complète qui répond aux 
recommandations gouvernementales sur les gestes simples pour 
limiter les risques de transmission de la grippe A. 
Existe en � acon de 20ml, 75ml et 500ml, en spray et en lingettes. 
Les plus :    E�  cacité prouvée      Sans eau, sans savon, sans rinçage    

  À transporter partout avec soi.

Pensez à vous protéger avec les préservatifs Promen's de Marque Verte. 
Pour lutter contre les IST, le SIDA et en prévention d'une grossesse non désirée, une 
gamme large de préservatifs. 
Les plus :   Confort     Qualité et sécurité.

La force de vente Welcoop "Welteam" est à 
votre disposition pour tout renseignement 
complémentaire.

CIP PLAB Désignation
PPUB TTC 

au 15 juillet 
2010

PPHIEN brut
import Remise

PPHIEN net
Catalogue au 
15 juillet 2010

495.009.8AZOPT 10MG 5ML 13,92 € 10,59 € 7,25 %   9,82 €

490.045.6COVERSYL 10MG B/30 35,72 € 28,20 € 8,69 % 25,75 €

490.043.3COVERSYL 5MG B/30 22,15 € 17,13 € 9,17 % 15,56 €

490.027.8MONO TILDIEM LP 200MG B/2819,58 € 15,07 € 9,02 % 13,71 €

490 034 4PARIET 20mg B/28 34,21 € 26,84 € 7,92 % 24,71 €

490.001.9PERMIXON 160MG B/60 28,82 € 22,38 € 9,03 % 20,36 €

490.033.8PERMIXON 160MG B/180 77,58 € 65,66 € 6,96 % 61,09 €

490.039.6TAVANIC 500MG B/5 23,89 € 18,48 € 9,31 % 16,76 €

490.024.9ZOXAN LP 4MG B/28 18,64 € 14,32 € 8,10 % 13,16 €

Le catalogue Pharma Lab vous propose une vingtaine de médicaments et 
accessoires médicaux. Retrouvez ainsi le catalogue complet de nos nouveaux tarifs 
sur votre logiciel LGPI ou sur www.o�  direct.com 

En 2010, plus de 1000 pharmaciens nous ont déjà fait con� ance, 
pourquoi pas vous�?

Conditions générales de vente�:
�t��Aucuns frais de port, pour une commande minimum de 300 euros HT
�t��Paiement à 30 jours � n de mois
�t��Les achats sur ces produits d’import génèrent des dividendes coopératifs

Retrouvez l'ensemble des produits Marque Verte sur notre site : 
www.marqueverte.com

Pharmagest : les rencontres 
du Club Partenaires Stanislas

  �*�V�V�Y�K�V�U�U�t�L�Z���7�O�H�Y�T�H�N�L�Z�[���0�U�[�L�Y�H�J�[�P�]�L�������*�0�7
5, allée de Saint-Cloud - 54601 Villers-lès-Nancy Cedex
Tél. : 0 820 90 8100 - Fax : 03 83 15 98 08
www.pharmagest.com - www.cip-pharma.com
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RDV de l'été : MOUSTIKOLOGNEsur les chaînes régionales du littoral et de la Corse


